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Nachhaltigkeit

Im Fokus: Was-ist die Welt uns wert?
Unternehmen miissen sich heute neuen okologischen
sowie ethisch-sozialen Herausforderungen stellen. » 06

Kommentar: Prof. Dr. Ernst Ulrich
von Weizsacker

Der Ko-Prasident des Club of Rome ist iiberzeugt,
dass nur eine Effizienzrevolution Wohlstand
und Wachstum sichern.kann. » 22
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Kundenportrat: Bio-Bier mit Tradition= ~old AG . b
[~
Bei der Alsfelder Landbrauerei beweist Investor . — 24 4 ¢
Martin Steffes-Mies, dass Nachhaltigkeit und - ; : 3
wirtschaftlicher Erfolg sich'nicht ausschlieBen. »20 , = P .;':’g‘ —_—



Panorama

Impulse geben

Kundenportrat

»Ich ebne Wege.«

Als der Rechtsanwalt, Fachanwalt fiir Steuerrecht und Steuerberater Dr. Jiirgen Pelka 1977 seine

Kanzlei griindete, nutzte er die positiven Erfahrungen einer umfassenden Mandantenberatung. So entstand

die heute weltweit tatige Steuerberater-, Rechtsanwalts- und Wirtschaftspriifersozietat PNHR.

»Meine Kanzlei habe ich in einem
kleinen Einfamilienhaus ins Leben
gerufen®, erinnert sich Dr. Jiirgen Pel-
ka, ,mit einem kleinen Hinweisschild
an unserer unscheinbaren Stichstra-
[Se. Schon ein halbes Jahr spater hatte
ich dreiBig oder vierzig Mitarbeiter.”
Inzwischen beschiftigt die Sozietil
des 69-Jihrigen am Stammsitz in
Kdéln sowie in Niederlassungen in Es-
sen und Berlin 150 Mitarbeiter, ein in-
ternationales Partnernetzwerk mach-
te die weltweite Expansion moglich.

Das Geheimnis seines Erfolges
sieht Pelka in seiner besonderen He-
rangehensweise an die Bediirfnisse
und Wiinsche seiner Klienten: ,Ich
bin ein kaufméannisch geprigter Ju-
rist, das gab es seinerzeit sonst nicht.”

Seine Kunden, sagt er, seien vor-
dringlich daran interessiert, ihre per-
sonlichen Ziele zu erreichen. ,Wir for-
mulieren und fokussieren diese Zie-
le gemeinsam, und ich zeige meinen
Mandanten den bestmdglichen Weg
dorthin auf.”

Herr Dr. Pelka, worin sehen Sie die
Besonderheiten Ihrer Arbeitsweise?

Ich begleite Kunden als Berater und
versetze mich in ihre Lage. Ich ebe-
ne unseren Klienten Wege, die sie al-
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lein nicht gehen kénnen. Wenn ndétig,
kdmpfe ich fiir sie. Risiken versuche ich
vorausschauend abzufedern.

Wie risikobewusst sind Sie selbst?
Ich bin chancenorientiert. Allerdings
behalte ich Risiken im Auge und si-
chere sie ab — durch Regelwerke und
Vorsorge und indem ich sie genau ein-
schdtze.

Wer sind Ihre Klienten?

Den Kern unseres Kundenstammes bil-
den mittelstindische Unternehmen,
z.B. aus der I'T-, Medien-, Finanz- oder

PNHR auf einen Blick

1977
Grindung der Kanzlei Dr. Jirgen Pelka

Seit 1981
Weitere Gesellschafter und Partner

kommen hinzu, die Steuerberater-,
Rechtsanwalts- und Wirtschaftsprufer-
sozietat PNHR entsteht

Kernkompetenz
Rechtsberatung, Steuerberatung,
Wirtschaftsprifung

Niederlassungen
Koln, Berlin, Essen, internationales

Partnernetzwerk

Mitarbeiter

15 Partner, 150 Fachkrafte

Versicherungsbranche. In Spezialfragen
beraten wir auch grofie Konzerne, dabei
hilft unser hervorragendes Netzwerk.
Dariiber hinaus sind die Beratung aus-
ldndischer Investoren und wohlhabender
Privatkunden, wie z.B. Arzte oder Apo-
theker, wichtige Geschdftsbereiche.

Was zeichnet Ihre Kanzlei aus?

Wir beraten ganzheitlich, beriicksichti-
gen stets den kaufmdnnischen Aspekt
und begleiten unsere Kunden zu ihren in-
dividuellen Zielen. Unser in Jahrzehnten
erarbeitetes Know-how ist ein wirkungs-
volles Alleinstellungsmerkmal.

Wie finden Sie den Kénigsweg zwi-
schen hohen Anspriichen der Kunden
und geltendem Steuerrecht?
Steuerhinterziehung ist kein Kava-
liersdelikt. Bei jedem unserer Bera-
tungsgesprdche konnten ohne Weiteres
Finanzbeamte mit am Tisch sitzen,
obwohl wir unsere strategischen Tricks
natiirlich nicht so gerne verraten.

Nachhaltigkeit ist unser Titelthema,
welche Rolle spielt sie fiir Sie?

Eine sehr wichtige, in zweierlei Hinsicht:
Zum einen wollen wir Klienten nachhal-
tig betreuen — wer zufrieden ist, bleibt.
Zudem handeln wir nachhaltig mit Blick
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Dr. Jirgen Pelka
blickt auf ein
beeindruckendes
Lebenswerk zurlick.
Kinftig mochte
der Vater von zwei

r kleinen Tochtern
N ‘X L *en . jedoch gern mehr Zeit
mit seiner Familie
verbringen und sich

ck fur Stick
aus dem Tagesge-
schaft zurtick-
ziehen.

auf das eigene Unternehmen: Wir inves-  Wie sehen Sie die Nachhaltigkeitsdis-
tieren und tiberlegen, wie es in fiinfoder  kussion in Politik und Wirtschaft?

zehn Jahren aufgestellt sein soll, um am  Die Politik ist vielfach in der Pflicht, zum
Markt zu bestehen. Das ist fiir mich per-  Beispiel was Bildung und Infrastruktur
sonlich ein wichtiger Aspekt, denn ich anbelangt. Gesamtgesellschaftlich ist
werde dieses Jahr siebzig — ein Alfer, in  nachhaltiges Handeln aber nicht steuer-
dem man Nachhaltigkeit mit anderen bar. Das Gleiche gilt fiir die Wirtschaft:
Augen betrachtet als mit vierzig. Nach- Eine Marktwirtschaft ist per se nach-
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haltigkeit bedeutet wie gesagt auch,
mein Unternehmen fiir die Zukunft fit
zu machen — nicht zuletzt dadurch, dass

ich rechtzeitig meine Nachfolge regle.
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haltig, weil nicht funktionsfahige Ele-
mente verschwinden. Diese Nachhal-
tigkeit resultiert aus Millionen Einzel-
entscheidungen.

Wie bewerten Sie die Beratungsqua-
litdt der Commerzbank?

Wir arbeiten seit 25 Jahren mit der
Commerzbank zusammen. Ihr grofser
Vorteil liegt darin, dass sie als Grofs-
bank zugleich als Mittelstandsbank
agiert. Beratungsqualitdt, wie wir sie
unseren Kunden anbieten, erwarten
und bekommen wir selbst von Seiten
der Commerzbank. Ein besonderes
Dankeschin gilt dabei meinem Relati-
onship Manager Achim Kauber.
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